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LECTURAS RECOMENDADAS Y OTROS RECURSOS: 

LLAMAZARES, Olegario: Negociación internacional (en línea). El 
Exportador 1-9-2012. (Consulta: 29-4-2018).  Disponible en: 
http://www.icex.es/icex/es/Navegacion-zona-contacto/revista-el-
exportador/observatorio2/REP2014293158.html 
 
NÚÑEZ, Joaquín: Consorcios de exportación (en línea). El Exportador 
1-7-2012.  (Consulta: 29-4-2018). Disponible en: 
http://www.icex.es/icex/es/Navegacion-zona-contacto/revista-el-
exportador/observatorio2/REP2014336266.html 
 
GAYÁN, Esmeralda: Franquicias (en línea). El Exportador 1-6-2012. 
(Consulta: 29-4-2018).   Disponible en: 
http://www.icex.es/icex/es/Navegacion-zona-contacto/revista-el-
exportador/observatorio2/REP2014296452.html 
 
ICEX: Caso empresa: Mi casa, el reto de la franquicia (en línea). 
(Consulta: 29-4-2018). Disponible en: 
http://www.icex.tv/embed/index.php?nocache&video=8514&Alto=420
&Ancho=750 
 
ICEX: Guía de trámites y documentos para la exportación (en línea). 
(Consulta: 29-4-2018). Disponible en: 
http://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-
servicios/informacion-de-mercados/tramites-y-gestiones/index.html 
 
CABRERA, Alfonso: Logística y transporte internacional. El 
Exportador 1-2-2012.  (Consulta: 29-4-2018). Disponible en: 
http://www.icex.es/icex/es/Navegacion-zona-contacto/revista-el-
exportador/observatorio2/REP2014330289.html 
 
RAMOS, Inés: Cómo exportar a través de mercados electrónicos (en 
línea). El Exportador 20-1-2015. (Consulta: 29-4-2018). Disponible en:  
https://www.icex.es/icex/es/Navegacion-zona-contacto/revista-el-
exportador/observatorio2/REP2015367142.html 
 
FONJUL, Enrique: Los mejores países para la internacionalización 
española. Real Instituto Elcano 22-3-2018. (en línea). (Consulta: 29-4-
2018).  Disponible en:   https://blog.realinstitutoelcano.org/mejores-
paises-internacionalizacion-empresa-espanola/ 
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ICEX, IESE y FORO DE MARCAS RENOMBRADAS. Estrategias de 
entrada en mercados internacionales. El papel de la marca 2017. (en 
línea). (Consulta: 29-4-2018). Disponible en: 
http://www.marcasrenombradas.com/publicacion/estrategias-
entrada-mercados-internacionales-papel-la-marca/ 
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